COMMUNIQUE

VENDRE SON TERRAIN

retour d’expérience et conseils

LE VENDEUR D’UN TERRAIN CONSTRUCTIBLE EST UNE PROIE. DERRIERE LES OFFRES QUI LUI SONT

FAITES SE DISSIMULENT DES MANIERES PEU SCRUPULEUSES. C’EST QU,UN PROMOTEUR MANIE LE BEAU

DISCOURS. . .

QUELLE PROCEDURE POUR VENDRE SEREINEMENT ¢ NATHALIE BERTHELOT, DRH AU SEIN

D'UNE PME LYONNAISE, LIVRE ICI LE RECIT D'UNE EXPERIENCE ACCIDENTEE AU DENOUEMENT HEUREUX.

Ce devait étre un jeu d'enfant...

Chaque année, je recevais quantité de lettres. Les promoteurs
faisaient valoir leurs expertises, leurs accompagnements, et
surtout 'intérét financier que je trouverais aupres d’eux. Une
fois décidée a vendre, j'en recu plusieurs a domicile, tous
charmants.

Naturellement, je m’entends avec le plus offrant, je signe
une promesse de vente chez le notaire et, des lors, me
félicite d’avoir enfin accompli cette démarche, si longtemps
repoussée. De quoi financer les études de mes deux fils.
Soulagement a tous points de vue.

« J'ignorais qu'on pouvait revenir sur une
promesse de vente chez le notaire »

Le désenchantement

Trois mois avant la date d’encaissement, le promoteur en
question réapparait, subitement, apres un an et demi de
silence : il veut renégocier a hauteur de 30 % ! La mairie serait
en cause... Sij’accepte, je touche la somme dans deux mois. Si
je refuse, je repars a zéro.

On me tordait le bras.

Fierté, colere ou intuition, peuimporte, j'ai décidé d’annuler la
promesse de vente. Je me sentais un peu idiote et, tout a la fois,
ne voyais pas comment procéder pour ne pas me faire avoir
une nouvelle fois. On vous fait miroiter des prestations, des
tarifs, puis on vous prend a la gorge. Et il faudrait dire merci !
C’est ainsi que le projet de vente est tombé a I’abandon.

Découverte de Propulso

Mon notaire (et ami) a été tres agacé par cette situation, trop
courante a ses yeux. Lorsqu’il me parle, I'année suivante,
d’'une nouvelle sorte d’accompagnement pour particuliers,
de mise en concurrence, c’est avec un petit air de revanche.
La société s’appelle Propulso, et j'ai plaisir a les citer. Ses
experts en urbanisme livrent une estimation réelle du terrain
en fonction de ce qui peut vraiment y étre réalisé. Ils étudient
le PLU, ils consultent la mairie et, de 1a, nait un cahier des
charges soumis aux promoteurs. Vous pouvez ainsi choisir
dans un cadre sécurisant.

Les agents de Propulso, présents lors de la signature chez
le notaire, ont pris soin d’écarter toute clause avantageuse
pour le promoteur en cas de volonté de renégociation. Dix-
neuf mois apres la promesse de vente, je recevais la somme
annoncée.

Ce que je retiens : alors que l'on s’en remet volontiers a
une agence pour vendre son appartement, on y songe
moins terrain.

spontanément lorsqu’il s’agit d'un

C’est étrange.
www.propulso.fr

06 25 47 60 92
contact@propulso.fr

PROPULSO

MAXIMISER LA VALEUR DU TERRAIN ELERLE
MINIMISER LES RISQUES [Oft



